
Investing in your facility for the best impact and ROI

1. Professional design to optimize your space and 
maximize the consumer experience

2. Large-scale graphics to create visual stimulus

3. BRP-approved lighting to make your showroom stand out, 
enhance your displays and showcase vehicles

4. Installation guidance to reduce wasted time and effort

5. A project manager to save you time and money

6. Merchandising by an expert to maximize profit by 
displaying the right product in the right space and 
training your staff on how to merchandise your store

Save time, money, and avoid stress…



Investir dans votre concession pour maximiser l’impact et le rendement

1. Un aménagement professionel optimisera votre espace 
de vente et maximisera l’expérience client 

2. Des éléments graphiques surdimensionnés créeront 
une stimulation visuelle

3. Un plan d’éclairage approuvé par BRP mettra en valeur 
votre salle de montre

4. Des conseils d’installation réduiront les pertes de temps

5. Un gestionnaire de projet vous fera économiser temps et argent

6. Les services de spécialistes du marchandisage maximiseront 
vos profits grâce à la disposition stratégique de chaque produit 
et à la formation que le personnel de votre concession recevra

Économisez temps, argent et évitez le stress...
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